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del Instituto Espanol de Comercio Exterior (ICEX)
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AYUDAS DEL ICEX A LA EXPORTACION

INFORMACION = Informacion comercial sobre mercados
exteriores y sobre Espana

= Formacion en internacionalizacion
empresarial

FORMACION

= Apoyo a la inversion y cooperacion
empresarial

PROMOCION = Programas y actividades de promocion

comercial
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AYUDAS DEL ICEX A LA EXPORTACION

Servicios de apoyo a la
inversion y a la cooperacion
empresarial

= Marco legal en los paises de destino
ASESORIA SOBRE = Procedimientos e incentivos a la inversion
INVERSIONES .

= Acuerdos bilaterales ...

DIFUSION DE = Pr|vat.|%aC|ones
OPORTUNIDADES = Creacion de nuevas empresas

DE INVERSION = Ofertas de cooperacion financiera o técnica
de empresas extranjeras ...

PROMOCION DE = Foros de Inversiones y Cooperacion

INVERSIONES Sl[rEEEIftE] o
= Programas de acompafamiento
empresarial
APOYO A .y
PROYECTOS DE = Programa de Apoyo a Proyectos de Inversion

INVERSION
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AYUDAS DEL ICEX A LA EXPORTACION

PROMOCION

= Pabellones oficiales

PROGRAMAS = Ferias nacionales

GENERALES

= Planes sectoriales
= Participaciones agrupadas
= Misiones comerciales (directas e inversas)

PROGRAMAS
SECTORIALES

= Consorcios de exportacion.

= Establecimiento en el exterior

PROGRAMAS = Apoyo a la Innovacién

DE EMPRESA

* Plan de Marcas

= Programa Aprendiendo a Exportar

= Programa PIPE
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OFICINAS ECONOMICAS Y COMERCIALES

100 oficinas en todo el mundo
con mas de 1.000 profesionales especializados

31 oficinas en Espana
con mas de 500 especialistas en internacionalizacion

» Servicios Personalizados de las Oficinas comerciales.

- Consultoria personalizada
- Identificacion de socios y agenda de reuniones

- Investigacion de mercado
- Gestion de apoyo logistico y operativo

»Centro de Asesoramiento Unificado en Comercio Exterior (CAUCE)
- Respuesta a consultas en 24 horas
- Todo sobre mercados exteriores, tramites, contratacion internacional, fiscalidad,
programas de apoyo y financiacion
- 902349000 o informacidon@icex.es
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LINEAS DE APOYO A LA
INTERNACIONALIZACION

‘ESTABLECIMIENTO EN EL EXTERIOR

o Linea de apoyo al establecimiento exterior
o Linea de apoyo a consorcios en origen

‘PROMOCION EXTERIOR Y MARCAS

o Marcas Espanolas

o Difusidén de la Innovacion

o Sector de la Moda

o Producto Audiovisual

o Internacionalizacidn Diseno

-APOYO A PROYECTOS DE INVERSION PRODUCTIVA- (PAPI)

o Apoyo actividades de preinversion o preparacion del proyecto
o Apoyo a proyectos en fase de puesta en marcha

‘LICITACIONES INTERNACIONALES
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ESTABLECIMIENTO EN EL EXTERIOR

OBJETO

Apoyar los proyectos de internacionalizacion de empresas espanolas, tanto individuales como la
agrupacion de 2 o mas empresas:

Empresas individuales con un proyecto de

establecimiento (filiales) en mercados
exteriores fuera de la Union Europea.

REQUISITOS

U La participacion de la matriz espanola en el
capital de la filial ha de ser superior al 50%

0 En el caso de filiales compartidas, la
participacion de las empresas espafolas
debera sumar un porcentaje superior al
50%.

U Las empresas con filiales en el exterior

deberan comunicar a la Oficina Econdmica
y Comercial correspondiente, la apertura de
su establecimiento comercial y los datos
identificativos del mismo

Apoyo en origen a la agrupacioén de dos o mas

empresas con un proyecto de
internacionalizacion en mercados exteriores.

REQUISITOS

Q

Estructura nueva, no se admite la toma de
participacion de sociedades o estructuras
asociativas ya existentes.

Una Empresa Socio no podra tener
participaciones del capital de otra Empresa
Socio, ni dos Empresas Socio podran tener
un accionista comuan mayoritario.

Se admite la participacion como Empresa
Socio de un Socio financiero

Minimo: dos Empresas Socio con producto
0 servicio propio.
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ESTABLECIMIENTO EN EL EXTERIOR

IMPORTES Y TOPE DE AYUDA CONCEPTOS APOYABLES

U General 25% de los conceptos apoyables, apoyandose [ Con caracter general:

una filial por mercado. ® GASTOS DE CONSTITUCION Y PRIMER
U Para paises prioritarios el porcentaje sera del 30% para ESTABLECIMIENTO

las empresas individuales. ® GASTOS DE PROMOCION

® GASTOS DE DEFENSA JURIDICA DE LA MARCA Y
HOMOLOGACION

0  Para paises pertenecientes a Africa Subsahariana el
porcentaje podra ascender hasta el 50%.

Tope maximo de ayuda
El tope de las ayudas 65.000 € por empresa y ano.
Duracién maxima:

La duracion maxima sera de 36 meses

Se aprobara y renovara anualmente, en funciéon de las
disponibilidades presupuestarias del Instituto.

Las renovaciones quedaran sujetas a la adecuada ejecucion
del plan de apoyo del afio anterior.
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PLAN GENERAL DE PROMOCION EXTERIOR Y MARCAS
OBJETO

Apoyar a las actuaciones de promocidn exterior e internacionalizacién de marcas espafolas.

Dar un apoyo especifico a las empresas que utilicen de forma intensiva los nuevos factores de competitividad, tales
como la innovacion de productos, servicios y procesos, el disefio o la inversién en imagen, siempre que se traduzcan
en actividades dirigidas a mejorar su posicionamiento en mercados exteriores considerados de interés.

CON CARACTER GENERAL
REQUISITOS

Se solicitara a cada empresa la presentacién de un proyecto explicando la estrategia plurianual de posicionamiento en
la que se inscriben las actividades para las que se solicita apoyo. Para las renovaciones de 2° 6 3er ano, se analizaran

los resultados obtenidos en el primer afo.
URealizar una inversion minima anual de 30.000 Euros en los conceptos apoyables del plan.

CONCEPTOS APOYABLES

UMaterial promocional

UPublicidad/inserciones en medios profesionales

LlAcciones promocionales/promociones punto de venta

UPatrocinios comerciales

LlRelaciones publicas

URegistro de patentes y marcas @
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PLAN GENERAL DE PROMOCION EXTERIOR Y MARCAS

CON CARACTER GENERAL
IMPORTES Y TOPE DE AYUDA

U General 25% de los conceptos apoyables.

L Para paises prioritarios el porcentaje sera del 30% de los conceptos apoyables.

O  Para paises pertenecientes a Africa Subsahariana el porcentaje podra ascender hasta el 50%.

Tope maximo de ayuda
El tope de las ayudas 65.000 € por empresa y afo.
Duracién maxima:

La duraciobn maxima sera de 3 anos

Se aprobara y renovara anualmente, en funcioén de las disponibilidades presupuestarias del Instituto.

Las renovaciones quedaran sujetas a la adecuada ejecucion del plan de apoyo del afio anterior.
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PLAN GENERAL DE PROMOCION EXTERIOR Y MARCAS

REQUISITOS

Se exigird una marca espanola registrada o en proceso de registro en el mercado o
mercados a los que la empresa dirige el proyecto.

CONCEPTOS APOYABLES

UMaterial promocional

UPublicidad/inserciones en medios profesionales
UAcciones promocionales/promociones punto de venta
UPatrocinios comerciales

URelaciones publicas

URegistro de patentes y marcas

U Asistencia individual a ferias donde no exista participacion de ICEX
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PLAN GENERAL DE PROMOCION EXTERIOR Y MARCAS

REQUISITOS

o Ser espafnola y contar con tecnologia propia.
o Desarrollar un proceso, producto o servicio con aplicacion industrial considerado innovador.

o Se valorara que el proceso, producto o servicio innovador esté patentado en Espana, haya sido
elegible en el marco de programas de apoyo a la I+D+i por parte de la administracion publica
espanola, haya recibido una certificacion conforme a la norma UNE 166001: 2006 relativa a
proyectos de |+D+i procedente de un organismo de certificacion oficialmente reconocido en
Espana, haya obtenido un sello de alguno de los programas de cooperacion tecnologica
internacional multilateral (Eureka e Iberoeka) o Bilateral (China, India, Corea, Canada Japén,
etc.) gestionados por el Centro para el Desarrollo Tecnolégico Industrial (CDTI) o bien se
encuentre dentro del Programa de apoyo a las Agrupaciones Empresariales Innovadoras de la
Direccion General de Politica de la Pequefia y Mediana Empresa.
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PLAN GENERAL DE PROMOCION EXTERIOR Y MARCAS

CONCEPTOS APOYABLES

Investigacion de mercados.

U

Registro de la Propiedad Industrial.
Homologacion y certificacion.

Comunicacion y Relaciones Publicas.

Ferias y congresos internacionales.
Presentaciones de producto, servicio 0 proceso.
Material promocional.

Publicidad.

Asesoramiento Externo.

Patrocinios comerciales.

o 000000000

Bolsas de viaje.
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PARTICIPACION EN LICITACIONES INTERNACIONALES

OBJETO

Se busca fomentar la participacion de empresas espanolas en proyectos en el exterior mediante la financiacion de
parte de los gastos de preparacion, presentacion y seguimiento de ofertas técnicas en concursos o licitaciones

internacionales.

PRIORIDAD ACTIVIDADES

+ Licitaciones con financiacion multilateral. U Horas de Oficina Técnica.

+ Ofertas a proyectos en paises en desarrollo. U Bolsas de viaje.

+ Esquemas de “Participacion Publico Privada” U Otros gastos: adquisicion de pliegos, costes de

» Creacion de asociaciones 0 consorcios.

La empresa espanola debe acudir en competencia con
firmas extranjeras.

Devolucién de la ayuda en caso de ser beneficiaria.

TIPO DE AYUDA
O 25%/30% de conceptos apoyables

L Ayuda max. 90.000 Euros al afo por empresa y
ano.

traduccion,...
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APOYO A PROYECTOS DE INVERSION PRODUCTIVA (PAPI)

g Proyectos elegibles: implantaciones con vocacion de permanencia de caracter
manufacturero o de servicios con una importante inversion en activos fijos

. Establecimientos productivos nuevos, de ampliacion, modernizacion, rehabilitacion,
adquisiciones de empresas existentes en el exterior

. Proyectos de cooperacion empresarial o iniciativas de internacionalizacion
productiva de las empresas espanolas que suponga aportaciones distintas de las
dinerarias

. Efecto incentivador: Solicitud previa al inicio del proyecto o actividades objeto de apoyo

- Plazo de presentacion: convocatoria continua
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APOYO A PROYECTOS DE INVERSION PRODUCTIVA (PAPI)

© Fase de preparacion:
Conceptos: Viajes del personal propio de la empresa (max. 6 viajes), Gastos de Consultorias (en pais
destino)
Apoyo: hasta el 50%. Maximo 30.000€ por proyecto y afio
Duracién: 6 meses desde solicitud

© Fase de Puesta en Marcha

. Conceptos: Viajes, dietas y honorarios del personal propio o externo desplazado al pais; Salarios de
personal expatriado durante 6 meses; Gastos de Constitucién; Minutas de abogados, Gastos de notario y de
Registro en el pais de destino; Gastos de consultoria externa en destino, Registro de patentes y marcas en el
pais de la filial, Defensa juridica de la marca espanola en el pais de la implantacion, Homologacién de
productos ante organismos oficiales
Apoyo: hasta el 50%. Maximo 100.000€ por proyecto; 150.000 por empresa y afo
Duracién: 18 meses desde solicitud
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PROGRAMA DE PROSPECCION DE INVERSIONES EN EL
EXTERIOR (PROSPINVER)

Inicial toma de contacto de la empresa espanola con el mercado exterior, socio potencial u

Fase previa a la decision de acometer estudios de viabilidad y actividades de preinversion

Empresas con proyectos de caracter productivo o de servicios que exijan una importante
inversion en activos fijos

Conceptos: gastos de desplazamiento del personal interno y externo de la empresa
Apoyo: 100% de las bolsas de viaje segun baremos aprobados por el Instituto

Convocatoria continua
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Aprendiendo a exportar

OBJETO

Iniciativa del Instituto Espanol de Comercio Exterior para ayudar a las a pymes en su iniciacién en la exportacion

BENEFICIARIOS

a

S

u
u

PYMES. a

ERVICIOS

El Diagnostico de Potencial Exportador a

Asesoramiento en web y tecnologia, imagen y
posicionamiento de la marca y asesoria
juridica.

Apoyo financiero mediante la Linea de

Financiacion ICO — ICEX Aprendiendo a
Exportar y la Linea de Aseguramiento de

ACTIVIDADES

Diagnostico de Potencial Exportador

B De la mano de un especialista se analiza de forma
gratuita, rapida y con total confidencialidad la posicion
competitiva de la empresa y su potencial exportador.

Apoyo financiero

B Linea ICO-Liquidez 2011. Tramo internacionalizacion

O Facilidades de financiacion a través de la comparticion
del riesgo

B Linea de aseguramiento de cobros ICEX-CESCE

O  Cobertura de hasta 100.000 euros durante un ano, con
financiacion total de la prima en los mercados obijetivo.

0 - .
Cobros Banesto — CESCE. Servicios de consultoria
B Contratos y fiscalidad: 4 horas de asesoramiento por
Garrigues Abogados
B Web y tecnologia: para la mejora de la competitividad y la
comercializacibn a través de las nuevas tecnologias por
Barrabés.biz
B Comunicacién y marca: Asesoramiento sobre la marca y
% elementos clave de comunicacion por Positioning
INSTITUCION CONVOCANTE: ICEX Systems. _
AMPLIACION DE INFORMACION: http://www.aprendiendoaexportar.com A —
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PIPE (1/2)

OBJETO

Iniciar la exportacidon de las pymes

BENEFICIARIOS

U Estar considerada como pyme segun los
criterios establecidos por la Unién Europea.

U Disponer de un producto o servicio propios.

U Tener una clara actitud de

internacionalizacion, entre otros objetivos,
para conocer las posibilidades reales en otros
mercados.

INSTITUCI(:)N CONVOCANTE: ICEX
AMPLIACION DE INFORMACION: hitp://www.portalpipe.com o

ACTIVIDADES

a

Primera fase: Diagnostico de la posicion competitiva de
la empresa y de su potencial de internacionalizacion.

B Ofrecer un andlisis del estado actual y de su posicion
competitiva en el mercado nacional con la ayuda de un
asesor externo, el promotor PIPE, un profesional formado
en una metodologia determinada propia de este programa.

Segunda fase: Disefo del plan de internacionalizacion

B Alcanzar un plan estratégico de internacionalizacion,
realizado con el promotor PIPE, acorde con el perfil de la
empresa.

Tercera fase: Puesta en marcha del plan

B La pyme define y pone en practica las acciones de
promocidén previstas en el plan de internacionalizacion.
También se definen las siguientes politicas en los
mercados internacionales: promocioén, precio, distribucion,
comunicacion... Las empresas cuya estrategia de
internacionalizacion se ejecuta a través de licitaciones,
trading virtual, proyectos, concursos, negocio virtual, etc.,
tienen un tratamiento diferenciado
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PIPE (2/2)

APOYO ECONOMICO

UDurante los dos afos de duracion del PIPE, las empresas disponen de una ayuda econémica del 70% de la
inversién realizada para cubrir las tres fases.

ULa maxima inversion posible asciende a 46.000 euros.

Presupuesto Programa PIPE COSTE APOYODELAS COSTE PARA
TOTAL INSTITUCIONES LA EMPRESA
100% 70% 30%
1* FASE Diagnostico 100% SIN COSTE
2*FASE g‘ ltierﬁzc‘ligg lllir;gzn 2.500€ 1.750€ 750€
3*FASE Asesoramiento obligatorio 3.400€ 2.380¢€ 1.020€
Asesoramiento voluntario 2.550¢€ 1.785€ 765€
TOTAL PROMOTOR 8.450€ 5.915€ 2.535€
Colaborador 18.000€ 12.600€ 5.400€

Gastos de promocion, viajes

comerciales, participacion en

ferias, material promocional 22.550€ 15.785€ 6.765€
(catalogos, anuncios, etc.),

creacion de paginas Web...

49.000€ 34.300€ 14.700€
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Muchas gracias
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Direccion Territorial de Comercio de Oviedo

Www.icex.es Plaza de Espana, 5 1® Planta

902 349 000 CP 33007, Oviedo
Teléfono: 985 963119

rlopez@mcx.es
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